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“Para importar de China, la empresa debe tener clar  0s sus objetivos”

Ofrecer un servicio global de asesoramiento personalizado de los distintos proyectos
internacionales de empresas espafolas en la R. P. China es la filosofia y objetivo de
Desgloba, Proyectos Internacionales , que abrid su primera oficina en Beijing, a la que
se sumaron un afio después dos nuevas oficinas en Espafia, una en Valencia y otra en
Alicante. La iniciativa surgié como consecuencia del paso de los promotores de esta idea
de Consultoria, por la Oficina Comercial que el Instituto Valenciano de la Exportacion
(IVEX) tiene en Beijing, lo cual permitié conocer el pais de primera mano.

¢Coémo lleva a cabo Desgloba sus objetivos?

Estudiamos y analizamos la empresa, producto y proyecto, valorando las posibilidades y
pasando a formar parte del propio personal de la empresa, como departamento de
Export/Import, pero con un coste variable, siendo asi mas asumible para empresas
medianas y pequefias. Para lograr nuestros objetivos, contamos con personal profesional
formado en Comercio Exterior y con experiencia en China, asi como personal local chino,
gue salva las barreras culturales y de idioma tan grandes que presenta el pais.

¢ Cuales son los factores determinantes que una empr esa debe conocer p ara
implantarse en un pais asiatico?

En primer lugar, el cliente debe tener claro sus objetivos a alcanzar. Para ello, personal de
Desgloba en China y en Espafia, a través de una comunicacion directa y fluida, le
asesorara en todo momento, para la consecucién de dichos objetivos. Y en segundo lugar,
es vital realizar las actuaciones y cumplimentar las estrategias comerciales, siguiendo los
pasos para una exitosa penetracion en el mercado, con el asesoramiento de Desgloba .

¢, Qué servicios ofrece a las empresas en su proceso de internacionalizacion?
Seleccionamos proveedores en el pais de destino, desarrollamos “Agendas Comerciales”,
las cuales contemplan la visita a fabricas y ferias acompafando al cliente espafiol,
realizamos gestion comercial integra con clientes, ofrecemos asesoramiento legal
especializado en registro de marcas, e introducimos productos espafioles en el mercado
asiatico, entre otros.

¢, Cudles son sus planes de futuro?
Nuestro objetivo es crecer en dos sentidos: por un lado, en nimero de proyectos y
clientes, y por otro, en numero de oficinas propias y colaboradores en otros paises.



